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PA TILLVAXT. Twilfits nya strategi dar man lamnat kladforsaljningen och renodlat satsar pa underklader igen har gett resultat. Med
hjalp av en ny vd har man ambitionen att férdubbla omsattningen inom fyra ar.

Den tidigare férlustbringande under-
kladeskedjan Twilfit, som &gs av Oriflame-
grundaren Robert af Jochnick, har rensat
upp och uppges ga mot svarta siffror igen.
Samtidigt rekryteras McKinsey-
konsulten Sara Laurell som ny vd fran den

1 november.

”Det kidnns valdigt spannan-
de och stort att forvalta ett s&
gammalt bolag och varumar-
ke. Det ska bli roligt och jag
tror att det finns tillvaxtpo-
tential”, sager Sara Laurell,
som nidrmast kommer fran
konsultfirman McKinsey &
Company dir hon har arbetat
med internationella detalj-
handelsforetag.

I september 2005 kopte
Oriflamegrundaren Robert af
Jochnicks bolag, Next Gear,
Bjorn Borg-grundaren An-
ders Arnborger och Lars-
Gunnar Schultz, tidigare vd
pa Tiger, Twilfit av Lindex.
Sedan dess har foretaget

gjort forluster pa Over

100 miljoner kronor och bytt
strategi till att bara salja un-
derkléder igen.

Konsult blir ny vd
Nu havdar styrelseordforan-
de Jan Lundahl att foretaget
borjar narma sig svarta siff-
ror igen och tar in en ny vd.
”Planen fran borjan var att
byta vd nar foretaget borjade
bli Ionsamt. Vi kom i kontakt
med Sara Laurell niar hon
kom in som konsultijuli. Hon
har en oerhord kapacitet och
talang”, sdger Jan Lundahl.
Sara Laurell ser som sin
storsta utmaning att tydliga-
re positionera Twilfit mot
kunderna.

Twilfit pa god vag
mot svarta siffror

AVANCERAR. Sara Laurell
blir ny vd for Twilfit fran den
1 november.

”I manga kunders medve-
tande ar Twilfit kanske lite av
ett mormorsforetag men sé
dr detinte. Vibehover bli tyd-
ligare med att vi inte ar dyra-
re, att vi har roliga flardfulla
produkter och en unikt bra
position att ge kunderna ser-
vice”, sager hon.

Twilfit minskade forra aret
sin omséttning som en foljd
avden nya strategin dar man
lamnade kladforsiljningen.
Ambitionen ar att fordubbla
omsittningen inom fyra r,
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Oppna ett cirka femton nya
butiker i storstadsomradena
och n4 ett rorelseresultat pa
10 procent.

Kraftig forbattring

”Det syns redan en kraftig
forbattring i a&r men om vi nér
nollstrecket fore den 31 de-
cember beror pé julhandeln.
Sedan virenodlade butikerna
2007 har vi okat forséljning-
en i forhallande till markna-
den med 20 procent i jamfor-
bara butiker”, sager Jan Lun-
dahl.

Sedan 2008 har Next Gear,
som numera dger hela foreta-
get, gjort ett aktiedgartill-
skott pd 44 Mkribolaget. Jan
Lundahl utesluter inte att
dgaren maste skjuta till mer
pengar.

”Vi har offensiva ambitio-
ner och det kan kravas mer
kapital”, sdger han.
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